VENDAS CONSULTIVAS / ESTRATEGIA COMERCIAL

RENATO
COSTA

Sales Coordinator B2B | Inside Sales

Execucao comercial. Método. Desenvolvimento de pessoas.

+ R$ 1 milhao

VENDIDO NO ULTIMO ANO

CONTATO

Curitiba, Parana - Remoto

(21) 98992-9007 - WhatsApp
renatomp.costa@gmail.com
LinkedIn profissional
@renatopaivaofc

Conheca meu livro

COMPETENCIAS

Vendas consultivas B2B
Inside Sales e Inbound Sales
SPIN Selling e diagndstico
Negociacao e follow-up

CRM e gestao de pipeline
Indicadores comerciais
Treinamento de equipes

Gestdao comportamental

DIFERENCIAL

Visao do funil inteiro, da
qualificacao ao fechamento.

RENATO COSTA / VENDAS & DESENVOLVIMENTO

Mercado dos EUA

Solugdes para empresas de Home Improvement

PERFIL PROFISSIONAL

Atuo em vendas consultivas B2B, negociacao e fechamento. Uno visao
de processo, acompanhamento do funil e desenvolvimento de equipes

para transformar oportunidades em negdcios.

EXPERIENCIA COMERCIAL RECENTE

JUN 2025 - ATUAL
Ruche Digital
Coordenacao de Vendas - Nov 2025 - atual

Sales Executive - Jun 2025 - nov 2025

* Venda de solugdes digitais para Home Improvement nos EUA, do
diagndstico ao fechamento.

e Metas, indicadores e pipeline junto a direcdo comercial.

e Treinamento e desenvolvimento de SDRs e vendedores.

MAR 2025 - JUN 2025

Mega Ads - Marketing Juridico
SDR | Pré-vendas

e Qualificacao de leads, funis inbound, CRM e estruturagao de rotinas
comerciais.

AGO 2024 - FEV 2025

Socialzap Marketing

Sales Development Executive

e Prospeccao, qualificacao, reunides comerciais e parcerias.


https://wa.me/5521989929007?text=Oi%20Renato%21%20Vi%20seu%20perfil%20profissional%20e%20acredito%20que%20voce%20pode%20colaborar%20comigo%21
mailto:renatomp.costa@gmail.com
https://www.linkedin.com/in/renato-costa-6bb705131
https://www.instagram.com/renatopaivaofc/
https://mapa-da-call-de-vendas.pages.dev/

TRAJETORIA, FORMACAO & CONHECIMENTO

Pessoas. Processos. Vendas.

Uma base em gestao de pessoas que fortalece a execucao comercial.

EXPERIENCIAS ANTERIORES

MAR 2024 - AGO 2024

Conect Internet

Consultor de Vendas

* Vendas técnicas e consultivas B2B e B2C, expansao comercial,
relacionamento e acompanhamento de indicadores.

JUL 2023 - MAR 2024
UNICV - Centro Universitario Cidade Verde
Representante de Vendas - Polo

* Prospeccao e negociacdo de convénios e parcerias, gestao de CRM e
captacao de alunos.

JAN 2021 - SET 2021
HumanAZ - Conectando Propositos
Head de Atracao e Selecao

» Atracdo de profissionais de tecnologia, andlise de perfis, gestao da
operacao e documentacao de processos.

SET 2020 - JAN 2021
Sousa de Oliveira Consultoria
Coordenador de Gestao Comercial

* Formacao de times de consultores, treinamentos, acompanhamento
de resultados e gestao de pessoas.

MAR 2015 - SET 2020

Leste Telecom

Recursos Humanos e Operacoes

* Supervisor de RH (2020) e Analista de RH (2016-2019): recrutamento,
gestdo comportamental DISC e apoio as liderancas.

* Experiéncias anteriores na empresa em logistica e atendimento.

INiClIO DA TRAJETORIA

Consodrcio Tuc Construcoes - Jovem Aprendiz Administrativo
Jul 2014 - mar 2015 - Programa profissionalizante com formacao no
SENAI.

RENATO COSTA / VENDAS & DESENVOLVIMENTO

FORMACAO ACADEMICA

Gestao Comercial
Universidade de Marilia
2025-2026 - Em curso

Previsao de conclusdo: dez 2026

Gestao de Recursos Humanos
Estécio
2019-2020

CERTIFICACOES

HubSpot
Vendas consultivas / Inbound Sales

Inteligéncia Emocional

NEUROFACS
Cérebro e Microexpressoes Faciais

AUTOR

O Mapa da Call de
Vendas

Guia pratico para conduzir
reunides, construir valor e apoiar a
decisdo do cliente. 22 capitulos com
perguntas, exemplos e aplicacao
em vendas de servicos.

CONHECA MEU LIVRO

“Entender o cliente.
Conduzir a decisao.”
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https://mapa-da-call-de-vendas.pages.dev/

